
Finansijsko planiranje 
i budžetiranje 



Poslovno planiranje, iako jedan od najvažnijih procesa, se u kompanijama 
najčešće obavlja manuelno i nepovezano. Ipak, uvođenjem 
specijalizovanog softvera, planiranje se podiže na viši nivo, i postavlja se 
osnov za dobre poslovne odluke na nivou integrisanog plana celog 
poslovnog sistema.

Uz pomoć specijalizovanog softvera, planiranje i analiza se sprovode na 
nivou cele organizacije. Svako odeljenje izrađuje planove koji su im 
relevantni, te se strategija i odluke usklađuju kroz kolaboraciju svih timova, 
da bi krajnji rezultat bili bolji poslovni rezultati.

IBM Planning Analytics Oracle EPM

Poslovno planiranje 
na višem nivou

Kako izgleda integrisani 
proces planiranja?

Koju tehnologiju koristi 
Comtrade SI tim?
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HR

Workforce planning, Headcount 
& staffing planning, Salary & 
compensation planning

Operations

Demand planning, Supply chain 
planning, Sales & operations 
planning, Inventory planning
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Šta softver za 
planiranje znači 
za vaše poslovanje?

Konsolidovan pregled 
planova na nivou 
holding kompanije

Brzo i efikasno 
donošenje odluke u 
realnom vremenu

Integracija izvora 
podataka i usklađivanje 
sa strategijom

Izrada izveštaja i 
vizuelizacija na osnovu 
kreiranih planova

Lak i intuitivan korisnički 
interfejs i mogućnost 
Excel interfejsa

Mogućnost modelovanja 
podataka prema 
zahtevima korisnika

Okruženje u skladu sa 
najvišim bezbednosnim 
zahtevima

Fleksibilne mogućnosti 
pokretanja (cloud, 
on-premise)
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Marketing

Promotion planning, Revenue 
planning, Customer profitability, 
Customer churn analysis

Sales

Sales forecasting, Sales territory 
planning, Sales quota planning, 
Sales capacity planning

Finance

Promotion planning, Revenue 
planning, Customer profitability, 
Customer churn analysis

IT

Sales forecasting, Sales territory 
planning, Sales quota planning, 
Sales capacity planning



Koji su rezultati 
implementacije 
softvera za planiranje?

Nakon uvođenja softvera 
za planiranje

Bolji finansijski rezultati i 
prepoznavanje novih tržišnih prilika 

Brže i kvalitetnije poslovne 
odluke na osnovu podataka

Brži ciklus budžetiranja i veća 
preciznost predviđanja

Bolje usklađivanje operacija 
i strategije svih timova 

redukuje broj ljudi uključen 
u proces planiranja

planira i predviđa dvostruko 
brže i preciznije 

organizacija

60%
organizacija

80%
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